RAKENNA MYYVAT
VERKKOSIVUT

AMMATTILAISTEN KAYTTAMA
VERKKOSIVUJEN KEHITYSPROSESSI

llpo Tuononen



Sisallys

Johdanto

Nain rakennat WordPress-myyntisivuston ilman teknista paansarkya
. Suunnittelupalaveri

. Teknisen toteutuksen valvonta

. Ulkoasuteeman valinta

. Verkkosivuston suunnittelu ja vaatimusmaarittely
. Brandimateriaalien valmistelu

. Sisallon strateginen suunnittelu

. Tekstisisallon tuottaminen

. Visuaalisen sisallon valmistelu

9.

00O NOoOOo A WN =

Sisallon lisdaminen sivustolle

10. Testaus ja hyvaksynta

11. Lanseeraus ja kayttoonotto

12. Jatkuva sisallon yllapito

13. Teknisen yllapidon koordinointi

Muistilista teknisen kumppanin kanssa kommunikointiin

4
11
12
17
18
20
21
22
24
26
27
29
30
32
33



Johdanto

Sama prosessi, jolla olemme auttaneet yli 100 suomalaista yritysta
rakentamaan menestyvaa verkkoliiketoimintaa

Olen llpo Tuononen, yrittdja ja bisnesvalmentaja. Vuodesta 2014 lahtien olen
rakentanut verkkosivustoja, verkkokauppoja ja verkkokoulutusjarjestelmia
WordPressilla. Naiden vuosien aikana olen nahnyt lukemattomia projekteja —
onnistuneita ja epaonnistuneita.

Olen oppinut, mika toimii ja mika ei.

Tassa oppaassa jaan saman tyokalupaketin ja toimintatavan, jota kdytamme
paivittain asiakasprojekteissamme. Ei arvailua tai kokeilua — vaan todistettu,
toimiva menetelma, jolla olemme luoneet menestystarinoita kuten
natasalmela.fi, exercisemaster.fi ja ajk-jatkokoulutus.fi.

Saat kasiisi tarkat ohjeet siihen, miten rakennat WordPress-sivuston joka ei
vain nayta hyvalta, vaan myos hoitaa myyntityon puolestasi.

Tervetuloa oppimaan kuinka sinakin voit hyddyntaa WordPressin voimaa
oman liiketoimintasi kasvattamisessa — ilman teknista paansarkya.

Tervetuloa oppimaan,
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Nain rakennat WordPress-myyntisivuston
ilman teknista paansarkya

Miksi WordPress-myyntisivuston rakentaminen tuntuu niin vaikealta?

Moni yrittdja aloittaa innoissaan: "Teen itse verkkokaupan WordPressilla!"
Mutta pian huomaa, etta teknisia ratkaisuja on kymmenia, maksujarjestelmia
viela enemman, ja kukaan ei kerro mita oikeasti pitaa tehda milloinkin.

WordPress-myyntisivuston rakentaminen on kuin kaupan perustamista:
tarvitaan seka kauppias joka tietaa mita myydaan ja kenelle, etta tekninen
osaaja joka rakentaa toimivan myyntijarjestelman.

Haaveiletko omasta verkkoliiketoiminnasta?

WordPress-myyntisivusto on kuitenkin taydellinen ratkaisu, kun haluat myyda
mita tahansa - verkkokursseja, e-kirjoja, jasenyyksia, fyysisia tuotteita,
lahikoulutuksia, konsultointeja, valmennuksia, lahjakortteja tai
monivalintatuotteita. WordPressin joustavuus mahdollistaa kaiken tdman ja
viela paljon muuta.

Tutustu valmiiseen prosessiin, jolla rakennamme tehokkaita
WordPress-myyntisivustoja

Talla verkkokurssilla paljastamme tarkan prosessin, jolla olemme auttaneet
lukuisia suomalaisia pienyrittajia rakentamaan WordPress-sivustoja, jotka
todella myyvat.

Vuosien aikana olemme hioineet toimintamallimme sellaiseksi, etta jokainen
projekti etenee sujuvasti ja tuottaa tulosta. Ei ole sattumaa, ettd asiakkaamme
onnistuvat — kyse on testattua ja todistettua prosessista, joka toimii kerta
toisensa jalkeen.



Mita opit talta kurssilta?

Naytamme sinulle step-by-step -menetelman, jolla olemme yhdessa
asiakkaidemme kanssa luoneet sivustoja kuten:

natasalmela.fi, exercisemaster.fi ja ajk-jatkokoulutus.fi.

Jokainen naista on hyva esimerkki siitd, mita tapahtuu kun prosessi toimii
oikein.

Saat kasiisi saman kaavan, jota kaytamme paivittain
asiakasprojekteissamme. Ei tarvitse arvuutella tai kokeilla sattumanvaraisesti
— saat valmiin rungon, jonka mukaan edeta.

Lopputulos? Osaat rakentaa WordPress-sivuston, joka ei vain nayta hyvalta,
vaan myds hoitaa myyntitydn puolestasi. Sama prosessi, samat tulokset — nyt
sinun kaytossasi.

Miksi WordPress on niin tehokas myyntialusta?

Maailman suosituin: Yli 40% kaikista verkkosivustoista kayttaa WordPressia -
jarjestelma on kokeiltu ja todettu toimivaksi

Loputon joustavuus: Samalla alustalla voit myyda seka digitaalisia etta
fyysisia tuotteita, luoda jasenalueita, rakentaa oppimisalustoja ja hoitaa
asiakassuhteita

Skaalautuu mukana: Aloita pienesta ja kasva miljoonien kayttajien alustaksi -
WordPress kantaa taakan

Integraatiot: Yhdistyy saumattomasti maksujarjestelmiin,
sahkopostimarkkinointiin, CRM-jarjestelmiin ja analytiikkatyokaluihin

Kustannustehokas: Ei kuukausimaksuja isoja alustoja kohti - maksat vain
hosting-palvelusta ja lisdominaisuuksista joita tarvitset

Omistat datasi: Toisin kuin suljetuissa alustoissa, sinulla on taysi kontrolli
omaan liiketoimintaasi



Valtava yhteiso: Tuhansia lisdaosia, teemoja ja ratkaisuja - jos tarvitset jotain,
se todennakaoisesti [0ytyy

Miksi et todennakoisesti pysty tekemaan sita itse?

Vaikka WordPress on kayttajaystavallinen, toimivan myyntisivuston
rakentaminen on paljon monimutkaisempaa kuin yksinkertaisen blogin
luominen:

Tekninen osaaminen: Tarvitaan syvallistd ymmarrysta lisdosien
yhteensopivuudesta, tietoturvasta, suorituskyvyn optimoinnista ja
palvelinymparistdsta

Myyntijarjestelman kompleksisuus: Maksuliikenteen turvallinen kasittely,
ALV-laskenta, tilausten hallinta, digitaalisten tuotteiden jakelu - yksi virhe voi
maksaa paljon

Aikasyoppo: Oppimiskayra on jyrkka. Kun yritat oppia kaikkea itse,
liiketoimintasi kehitys pysahtyy kuukausiksi

Kriittisyys: Jos myyntisivustosi kaatuu tai hakkeroituu, menetat rahaa
valittdmasti. Riskien hallinta vaatii ammattilaisen kokemusta

Jatkuva yllapito: WordPress-ekosysteemi muuttuu jatkuvasti.
Lisdosakonfliktit, tietoturvapaivitykset ja suorituskykyongelmat vaativat
saannodllista huomiota

Sina olet sisallon kuningas &

Sina vastaat kaikesta, mika tekee sivustosta ainutlaatuisen ja
merkityksellisen.

Strategia ja suunnittelu

Sina tunnet yrityksesi ja asiakkaasi parhaiten. Siksi sinun tehtavasi on
maaritella:

e Mika on sivuston tarkoitus ja tavoitteet?



e Ketka ovat kohderyhmasi ja mita he etsivat?
e Mita toiminnallisuuksia sivusto tarvitsee liiketoimintasi tukemiseen?
e Milta sivuston tulisi nayttaa ja tuntua?

Sisalto on kuningas

Tekninen kumppani voi rakentaa maailman parhaan sivuston, mutta ilman
laadukasta sisaltdoa se on vain tyhja kuori. Sinun vastuullasi on:

Tekstit: Kirjoita kaikki sivujen sisallot — etusivun esittely, palvelukuvaukset,
yritysinfo, blogitekstit. Kukaan muu ei voi kertoa tarinasi paremmin kuin sina
itse.

Kuvat: Hanki laadukkaat valokuvat yrityksestasi, tuotteista ja henkilostosta.
Muista, etta verkkokuvien ei tarvitse olla printtilaatuisia — painvastoin, liian
suuret kuvat hidastavat sivustoa.

Brandi: Kokoa brandimateriaalisi yhteen — logo, varimaailma, fontit ja
tyyliohje. Nama luovat sivustosi visuaalisen identiteetin.

Projektin ohjaus

Vaikka tekninen kumppani hoitaa toteutuksen, sina olet projektin johtaja.
Tehtaviisi kuuluu:

Antaa selked palaute valivaiheissa

Hyvaksya ulkoasu ja toiminnallisuudet

Testata sivusto huolellisesti kayttajan nakokulmasta
Kommunikoida muutostarpeista ajoissa

Tekninen kumppani on rakentaja ™

Tekninen kumppani hoitaa kaiken sen, mista sinun ei tarvitse ymmartaa
mitaan.



WordPress-asiantuntijuus

Kun sina keskityt sisaltoon, tekninen kumppani rakentaa sivuston teknisen
perustan:

e Asentaa WordPressin ja konfiguroi sen optimaalisesti
e Valitsee ja asentaa sopivan teeman

e Kustomoi ulkoasun brandisi mukaiseksi

e Asentaa ja konfiguroi tarvittavat lisaosat

Tekninen toteutus
Tekninen kumppani varmistaa, etta sivustosi:

Latautuu nopeasti

Toimii kaikilla laitteilla (mobiili, tabletti, tietokone)
On turvallinen ja suojattu

Nakyy hakukoneissa oikein

Toimii kaikilla selaimilla

Jatkuva yllapito ja koulutus
Kun sivusto on valmis, tekninen kumppani huolehtii:

WordPress-paivityksista

Lisaosien yllapidosta
Varmuuskopioinnista
Tietoturvasta

Teknisten ongelmien ratkomisesta

Koulutus ja tuki: Hyva tekninen kumppani ei jata sinua yksin valmiin sivuston
kanssa. Osa palvelua on:

WordPressin peruskayton opettaminen
Siséllonhallintajarjestelman koulutus
Ohjeet tuotteiden ja sivujen paivittamiseen
Neuvonta analytiikan lukemiseen

Tuki ensimmaisten kuukausien aikana



Tavoitteena on, ettd osaat itsendisesti hoitaa paivittaiset toimenpiteet (uudet
tuotteet, blogitekstit, tilausten seuranta), kun taas tekninen kumppani huolehtii
monimutkaisemmista teknisista asioista.

Yhteistyon kultaiset saannot

Kommunikaatio on kaikki kaikessa

Ole tasmallinen: "Sivusto voisi olla parempi" vs. "Etusivun otsikko voisi olla
suurempi ja sinisempi"

Kysy rohkeasti: Tekninen kumppani on asiantuntija, hyddynna sita osaamista
Pida kiinni aikatauluista: Jos lupaat toimittaa tekstit tiistaina, tee se
Luota asiantuntijuuteen

Sina tiedat lilketoiminnastasi, tekninen kumppani tietaa WordPressista. Kun
kumpikin keskittyy omaan osaamisalueeseensa, lopputulos on paras
mahdollinen.

Testaa, testaa, testaa

Kun saat véliversion testattavaksi, kay se lapi huolellisesti. Mita myéhemmin
muutokset tulevat, sita kalliimmaksi ne kayvat.

Miksi tama jako toimii? @

Kun vastuualueet ovat selkedt, molemmat osapuolet voivat keskittya siihen,
mita osaavat parhaiten. Sina et joudu opettelemaan WordPress-asetuksia, ja
tekninen kumppani ei joudu arvailla liiketoimintatavoitteitasi.

Lopputuloksena on sivusto, joka:

e Palvelee liiketoimintaasi tehokkaasti

e Nayttda ammattimaiselta

e Toimii teknisesti moitteettomasti

e Syntyy sovitussa aikataulussa ja budjetissa



Hyva WordPress-projekti on kuin tanssia: kun molemmat tietavat askeleensa
ja lilkkuvat samaan tahtiin, lopputulos on kaunis. Sina tuot siséallon ja vision,

tekninen kumppani tuo toteutuksen ja osaamisen. Yhdessa teette jotain
mahtavaa.

Muista: Sinun ei tarvitse oppia WordPressin teknisia yksityiskohtia, mutta
sinun kannattaa ymmartaa oma roolisi projektissa. Se tekee yhteistyosta
sujuvaa ja lopputuloksesta onnistunutta.
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1. Suunnittelupalaveri

Asiakkaan ja teknisen kumppanin yhteistyona

Haaste: Moni WordPress-projekti epaonnistuu heti alkuunsa, kun asiakas ja
tekninen kumppani eivat ymmarra toistensa odotuksia ja vastuualueita. llman
selkeaa ohjausta asiakas voi tehda turhaa tyota tai jattaa tarkeita asioita
huomioimatta.

Ratkaisu: Projekti aloitetaan aina kunnollisella suunnittelupalaverilla, jossa
tekninen kumppani ohjaa asiakasta projektinkulussa, selventaa vastuualueet
ja varmistaa etta molemmat osapuolet ymmartavat tavoitteet ja aikataulun.

Projektin aloituspalaveri

[J Suunnittelupalaveri sovittu ja pidetty teknisen kumppanin kanssa

[J Asiakas ohjeistettu verkkosivuston suunnitteluun ja
vaatimusmaarittelyyn

[J Projektin tavoitteet ja aikataulu kayty lapi yhdessa

[J Vastuualueet ja kommunikointitavat sovittu

[J Seuraavat askeleet ja deadlinet maaritelty
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